M ASTENR

CONVERSATIONS

Supporting refugee entrepreneurs to extend their network and tell their business story

4 priedas. Sablonas Nr. 1. Kaip jsteigti socialine jmone ir
jigyvendinti programg pagal verslo modelio drobe

Toliau trumpai pateikiame minimaly skyriy skaiciy, kurie turéty bati aprasyti organizacijos, norincios
jgyvendinti programg ,9 Conversations” BMC forma, verslo plane. Galite pasirinkti, nuo kurio skyriaus
pradeésite pildyti plang, arba tiesiog laikytis skyriy sekos.

Verslo plano Sablonas:

1. Bendra informacija apie socialine jmone

2. Ko reikia tikslinei grupei (pabégéliams kaip
klientams)

3. Vertés pasitlymas (kg jasy NVO /
organizacija sitlo ir kam? Kodél jie vertina
jusy pasitlyma?)

4. Svarbiausi partneriai (vietos jmonés, kurios
galéty bati pavyzdziu)

5. Svarbiausi reikalingi istekliai (grupés
vadoves (-o0) kompetencija ir Zinios,
mokymo medzZiaga instruktoréms (-iams) ir
tikslinei grupei (pabégéliams),
rekomenduojamos patalpos organizuoti
mokymams ir susitikimy vieta,
rekomenduojamos techninés platformos
darbui grupése ir individualiai)

6. Suinteresuotosios Salys (gali biti vietos
valdzia arba bet kuri organizacija,
finansiskai remianti pabégeélius)

7. Jdarbinimo kanalai (kaip pasieksite 9C
klientus?)

8. Sagnaudy struktdra (kursy jgyvendinimo
iSlaidos: grupés vadovés (-o) atlyginimas,
susitikimy vieta ir pan.)

9. Pajamy Saltiniai (galimi pajamy gavimo
bldai, 163y rinkimas, pabégéliy rémimo
programos, mokymo projektai ir pan.)




